
    

 1 

全 国 高 校 商 业 精 英 挑 战 赛 组 委 会 
 

2024 年全国高校商业精英挑战赛商务谈判竞赛
暨全球商务谈判竞赛中国地区选拔赛 

竞赛细则 
 

一、组织机构 

主办单位： 

中国国际贸易促进委员会商业行业委员会、中国国际商会商业

行业商会、中国商业经济学会 

承办单位： 

中国国际贸易促进委员会商业行业委员会、商业国际交流合作

培训中心 

协办单位： 

全国现代服务业职业教育集团 

二、参赛对象 

学习经济、贸易、工商管理、市场营销、连锁经营管理、财会、

电子商务、法律类专业或相关专业的境内外在校本科与高职高专学

生，同时鼓励其他专业学生参赛。 

三、竞赛形式及要求 
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设置本科组和高职高专组。比赛分知识赛、全国预选赛、全国

总决赛、全球总决赛四个阶段，分别由赛区组委会和竞赛执委会组

织进行。 

（一）知识赛 

1.竞赛形式：所有参赛选手必须通过知识赛获得组队参赛资格，

主要考核商务谈判方面的专业知识，同一学校所有选手统一采取机

考方式进行，不限人数、年级和专业，机考时长为 120分钟（参加

英文组的选手无需参加知识赛）。 

2.预约方式：各校负责人收到审核短信后，进入赛事一体化平

台，在平台首页点击“知识赛”—“预约知识赛”—输入教师负责

人账号和密码登录知识赛预约界面，点“立即预约”，页面上方可

下载“竞赛细则及知识赛题库”。 

3.考试方式：教师负责人收到知识赛预约通过短信后，转发全

体考生按照短信提示的链接、账号和密码在预约时间内完成知识赛

考试。 

4.考试成绩：知识赛成绩由组委会统一下发，教师负责人也可

通过知识赛预约页面下方下载成绩单。 

5.成绩合格：知识赛满分为 100 分，60 分（含）合格。知识

赛合格选手组队参赛校赛，同时可按要求申办《商务谈判专业能力

证书》，证书申办方式另行通知。 

（二）全国预选赛（免费） 

1.竞赛形式：采用团体赛的形式进行。参赛选手自行组成团队，
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每个团队由 3 至 5 名选手和 1 至 2 名辅导教师组成（参赛选手不可

交叉组队，指导教师可以指导多队），每个院校推选不超过 20 支团

队。 

2.竞赛内容: 全国预选赛由全国组委会统一组织，完成谈判策

划方案递交，择优晋级参加全国总决赛。 

3.提交方式：2024 年 9 月 27 日 24 点前，以学校为单位，院校

负责人将本校所有团队的策划书 PDF 版本（甲乙方身份各一份）

以及汇总的全国预选赛团队信息统计表上传至平台：

https://ssyth.cubec.org.cn/。 

各组作品命名方式：学校名称-团队名称-（甲/乙）。 

（三）中国地区选拔赛（全国总决赛） 

1.竞赛形式：每个团队由 3-5 名参赛选手与 1-2 名指导教师组

成（选手不可跨团队/跨校参赛，教师可跨团队指导）。 

2.竞赛要求：各队伍接到全国总决赛入围通知后需在 10 月 18

日前完成全国总决赛报名。晋级全国总决赛后组委会将进行直播抽

签分组并确定持方。 

3.竞赛分组规则： 

（1）全国总决赛采取专本科分组竞赛原则，如遇专本科无法

分开的情况，则考虑专本科同组竞赛。 

（2）晋级全国总决赛的队伍分别进行抽签，决定所在组别。

其中 ABC……为不同分组，甲乙为不同持方，如 A 甲为 A 组甲方，

B乙为 B组乙方以此类推。 

https://ssyth.cubec.org.cn/。
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4.竞赛内容：以团体赛形式进行线上谈判的评比。两两团队互

为一组，每组谈判时间共计 20 分钟，其中 18 分钟谈判，2 分钟总

结陈述（甲乙方各 1 分钟），晋级组委会将指定平台进行线上视频

谈判，最终评委根据线上视频谈判表现进行打分。 

5.晋级规则：各组队伍依据分数排名，部分优秀团队将有资格

进入全国精英赛。 

（四）全球总决赛 

全球总决赛另行通知。 

四、竞赛时间及流程 

（一）2024年 9月 20日前，参赛院校完成平台报名。 

（二）2024年 9月前，参赛院校完成校内知识赛。 

（三）2024年 9月 27日前，参赛团队完成全国预选赛谈判策

划方案递交。 

（四）2024年 10月 9日前，确定全国总决赛入围名单。 

（五）2024年 11月 2日，完成全国总决赛（线上）。 

（六）2024年 11月 3日，完成全国精英赛（线上）。 

五、收费标准 

（一）知识赛 30/每人，全国预选赛免费参加； 

（二）中国地区选拔赛即全国总决赛按照每支参赛团队 1500

元的标准收取参赛费。参赛费请于 2024 年 10 月 18 日前全额汇款

至指定账户，并务必备注注明“商务谈判+学校全称/简称”； 

知识赛和全国总决赛汇款账户如下： 
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账户名称：中国国际贸易促进委员会商业行业委员会 

开户银行：中国工商银行股份有限公司北京灵境支行 

银行账号：0200013309007101221 

银行行号：102100001338 

六、竞赛评分 

（一）知识赛 

理论知识考核，参赛队员必须全部参加，每名队员满分 100 分，

60 分合格。 

（二）全国预选赛：总分 100 分 

谈判策划方案评分 100 分，由裁判组成员考核评出，具体评分

标准详见评分细则表。 

（三）全国总决赛：总分 100 分 

18 分钟陈述与 2 分钟答辩成绩由评委专家组评出，评分标准

见附件评分表。专家组由 3-5 位成员组成，评委主要来自高校、企

业和行业专家等。竞赛排名根据总成绩从高分到低分排名（保留小

数两位）确定名次。注：扣分均表示在评委评分的最终成绩上扣除。 

（四）全国精英赛：总分 100 分 

18 分钟陈述与 2 分钟答辩成绩由评委专家组评出，评分标准

见附件评分表。专家组由 3-5 位成员组成，评委主要来自高校、企

业和行业专家等。竞赛排名根据总成绩从高分到低分排名（保留小

数两位）确定名次。注：扣分均表示在评委评分的最终成绩上扣除。 

七、奖励办法 



    

 6 

（一）中国地区选拔赛（全国总决赛）的参赛团队本科组和高

职高专组分别设置一、二、三等奖（获奖比例 30%、40%、30%）。

对上述获奖的团队和个人，由主办单位颁发荣誉证书。 

（二）中国地区选拔赛（全国总决赛）前三名的获奖团队，由

主办单位分别颁发冠军、亚军和季军现金奖励人民币 3000元、2000

元、1000 元，并颁发奖杯和荣誉证书。 

（三）本次竞赛活动还将设立最佳院校组织奖等奖项，具体以

组委会评定为准。 

（四）由竞赛组委会以正式发文形式公布上述竞赛结果。 

八、其他事项 

在竞赛组织实施过程中，如遇其他问题请及时与竞赛组委会联

系。本竞赛相关所有最终解释权归全国高校商业精英挑战赛组委会

所有。 

九、联系方式 

中国国际贸易贸促进委员会商业行业商会 

地  址：北京市西城区复兴门内大街 45号（100801） 

电  话：010-66094271        

传  真：010-66094271 

网  站：www.cubec.org.cn     

邮  箱：CCPITWYL2023@163.com 

联系人：王永丽         

手  机：15071430317（微信同号） 
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附件：1.2024 年全国高校商业精英挑战赛商务谈判竞赛暨全

球商务谈判竞赛中国地区选拔赛方案评分表（全国预选赛） 

2.2024 年全国高校商业精英挑战赛商务谈判竞赛暨全

球商务谈判竞赛中国地区选拔赛评分表（中国地区选拔赛/全球总

决赛） 

3. 全国高校商业精英挑战赛赛事一体化平台二维码及

操作步骤 

 

全国高校商业精英挑战赛组委会 

2024年 1 月 31日       
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附件 1： 

2024 年全国高校商业精英挑战赛商务谈判竞赛 

暨全球商务谈判竞赛中国地区选拔赛方案评分表 

（全国预选赛） 

 

评委：_______________团队编号：____________  总分数：________[满分 100 分] 

 

序号 项   目 
总

分 
得分 

1 项目调研的充分性 5  

2 谈判主题的明确性 5  

3 谈判目标的明确性 10  

4  谈判双方的优劣势分析的清晰性 10  

5 
谈判时间地点选择及人员分工的合

理性 
10 

 

6 谈判过程基本程序的科学性 10  

7 谈判时机及进度的把握性 10  

8 谈判的策略有效性 15  

9 谈判资料准备的完备性 5  

10 
 谈判应急方案或措施的合理有效

性 
5 

 

11 附件合同的合理性 5  

12 
解决争议的方法和仲裁机构的选择

与体现 
5 

 

13 谈判策划书制定的完整性 5  
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附件 2. 

2024 年全国高校商业精英挑战赛商务谈判竞赛 

暨全球商务谈判竞赛中国地区选拔赛评分表 

（中国地区选拔赛/全球总决赛） 

 

评委：_______________团队编号：____________  总分数：________[满分 100 分] 

 

评分内容 总分 
得

分 

开场陈述及洽谈气氛的创造 3  

时间进度的把控 3  

双方关系地位的把控及相应的策略 5  

抗拒及冲突性质的判断及应对技巧 8  

僵局的出现及对应技巧，打破僵局的措施及速度 8  

谈判礼仪及谈判常用沟通技巧 （含整个谈判过程） 15  

对谈判主题/目的、目标和程序的把控及技巧的运用 

（谈判切入点的把控，是否抓住主要问题进行谈判） 
25  

磋商中的让步及技巧 15  

谈判团队成员的合作及成员素质能力对谈判成败的

贡献 
10  

结束谈判的时机、方式 5  

取得的谈判结果 3  
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3. 全国高校商业精英挑战赛赛事一体化平台二维码及操作步骤 

（一）竞赛报名 

各 院 校 进 入 指 定 竞 赛 平 台 网 址 ：

http://ssyth.cubec.org.cn/ 或扫描以下二维码，选择全国高校

商业精英挑战赛商务谈判竞赛进行报名（此报名仅需提交院校及

负责人信息，无需提交各参赛团队人员详情）。 

报名截止日期：2024 年 9 月 20日。 

 
全国高校商业精英挑战赛赛事报名入口二维码 

各参赛院校需指定一名参赛负责教师在平台统一完成院校报

名信息填写和报名表上传（下载模板见平台），选择“全国高校

商业精英挑战赛商务谈判竞赛”-“立即报名”-填写提交信息-

等待组委会审核通过。 

提交报名后，负责人可点击“全国高校商业精英挑战赛商务

谈判竞赛”-“查看报名进度”，输入报名负责人已填报的手机号，

查询报名结果，显示“审核已通过”即为报名成功，同时负责人

手机号将会收到短信通知，下发贵校参赛指定账号及密码（原则

http://ssyth.cubec.org.cn/
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上每个学校下发一个），负责人可使用此账号进行知识赛预约及

后续参赛资料提交。 

具体见下图： 
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（二）知识赛预约（30 元/人） 

2024 年 9月 20日前参加知识赛（个人赛形式）：采用网上答

题的方式，由各参赛院校组织进行，主要考核商务谈判方面的专

业知识，境外团队无需参加知识赛。 

1.竞赛形式：知识赛阶段以个人形式参赛，参赛选手参加在

线知识测评，所有参赛学生均需参加知识赛。 

2.考核内容：商务谈判相关基础理论知识（组委会在院校报

名后提供题库）。 

3.晋级实践赛要求：知识赛满分为 100 分，成绩合格（60 分

及以上）者获资格组队参加后续竞赛环节。 

4.申领证书：知识赛合格（60 分以上）的参赛选手可自愿申

领，申领办法另行通知。 

5.如何参赛：院校报名审核通过后，负责人通过组委会下发

的指定账号密码登录竞赛平台进行预约知识赛。按照要求上传提

交：预约时间、知识赛人员汇总表、汇款截图、发票统计表（不

需要开票表内可填：不需要，再上传），组委会审核通过前支持

修改预约信息及资料，组委会审核通过后下发短信告知知识赛考

试链接，负责人转发链接给学生在指定时间登录完成考试即可。 

6.学生如何参加知识赛：进入本校负责人提供的考试链接，

点击“知识赛考试”- 选择“考生”身份 - 输入账号：考生手机

号，密码：手机号后六位-登录考试-点击立即考试（预约时间到

后）-考完点击提交即可。 
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7.考试成绩：知识赛成绩由组委会统一下发。各校负责人也

可通过平台首页点击查看知识赛成绩。 

操作见下图： 
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